Denník z Kodane – Jozef Velas
Cestu za spoznaním nových dobrovoľníkov UNICEF sme skoro predčasne ukončili cestou z letiska. Krásu nočnej Kodane sme si vychutnávali v aute cestou na hotel, keď tu zrazu nám zamrzol úsmev na tvári pri pohľade na vodiča, ktorý bol v aute iba do počtu. Auto sa riadilo úplne samo. My sme sa ale nenechali zneistiť a po rýchlom ubytovaní hor sa do mesta. 
Kontrolná otázka: Aký je najviac používaný dopravný prostriedok v Kodani? Ak bolo vašou odpoveďou auto, autobus či zdravá chôdza, mýlite sa. Je to bicykel.
Na tom by nebolo nič zlé, pokiaľ by vonku nebolo pod nulou a k tomu poletoval sneh. Zima nám nedovolila príliš túlať sa po meste a tak sme večer ukončili spoločnou večerou v miestnej reštaurácii. Po netradične hlučnej noci a výborných raňajkách sme sa vybrali na čele s Martinkom a la GPS po vlastných na naše prvé stretnutie do miestneho officu. Cestou sme si vychutnávali kolobeh veľkomesta, udivovali sme sa miestnou architektúrou, ktorú priamo pred našimi očami na železničnej stanici prezentovali miestni študenti. K tomu nám dopomohlo aj pekné slnečné počasie. Za výber počasia treba poďakovať Melany, ktorá to mala ako prioritu a zhostila sa jej na výbornú. Okrem množstva sôch, ktoré sme cestou stretávali, nás príjemne prekvapilo množstvo oteckov na dennej prechádzke so svojimi malými ratolesťami. Zmena oproti Slovensku. Metropola Dánska nás zaujala do takej miery, že k officu sme dorazili v hodine dvanástej, kde už pred vstupom do budovy nás zarazil pozdrav: „Dobrý deň.“ No toto? Slovenčina v Kodani nás potešila, ale... Mrazivé slnečné počasie malo niečo do seba, ale teplo v priestoroch UNICEF bola lepšia voľba. To nás už čakala Anne Mete a jej príjemné privítanie. 
Nasledovala krátka obhliadka priestorov a k tomu teplý nápoj z UNICEF automatu. Bicykel je akoby národný dopravný prostriedok a tak nás vôbec neprekvapilo, keď sme našli jeden aj v priestoroch UNICEF. Jeho prítomnosť nám Anne Mete vysvetlila ako jednu zo zbierok organizovanú pre rozvojové krajiny. Je to kúpa na diaľku, čiže kúpim bicykel pre niekoho v rozvojovej krajine. Cena tohto bicykla je na naše pomery malá, ale pre dotyčnú osobu je cena nevyčísliteľná. Anne Mete nás potom oboznámila s programami, na ktorých sa spolu s miestnymi dobrovoľníkmi podieľa. Zaujímavá diskusia sa začala odvíjať po ich príchode. Dobrovoľníci prezentujú svoje aktivity v miestnych médiách (rádio, TV), taktiež aj vlastná hudobná tvorba a pod. Podpora miestnych predajcov im umožňuje lepšie využiť svoj potenciál. V porovnaní so Slovenskom je mediálna podpora omnoho lepšia. Nechcem robiť reklamu, ale napríklad predajná sieť IKEA ponúka v Kodani pre UNICEF omnoho väčšie priestory ako v Bratislave. A to je iba zrnko piesku. Dvaja z týchto dobrovoľníkov navštívili aj centrálu UNICEF v New Yorku. Udivujúca je ich ochota pracovať v porovnaní s vekom. Všetci sú pod 18-násť, aj keď výzorovo a myšlienkovite majú naviac. Okrem týchto aktivít vypomáhajú dobrovoľníci aj v UNICEF predajni. Medzi ďalšie aktivity patrí predaj vecí cez telefón. Keďže sa tu pracuje s peniazmi, tak túto činnosť vykonávajú iba dospelé osoby, ktoré sú zato platené. Okrem rozhovorov cez telefón robí UNICEF aj kontakt face to face. Čiže platení pracovníci priamo v meste ponúkajú ľuďom možnosť mesačného príspevku, napr. na očkovanie, pitnú vodu a pod. Mňa osobne prekvapil takýto spôsob získavania financií, lebo pokiaľ by som sa nato dal, tak po určitom čase sa mi znova ozvu, či nechcem zvýšiť výšku svojho mesačného príspevku. Čo sa mne osobne nepáči, lebo pokiaľ sa sám rozhodnem prispievať, tak aj výšku príspevku si určujem podľa svojich možností. Čo nás tiež prekvapilo je umiestnenie tohto officu, ktorý je situovaný na naše pomery ďalej od centra. Po spoločne strávenom dni sme pokračovali potulkami Kodaňou. Miestne počasie nebolo k nám v poobedňajších hodinách vôbec priateľské a tak sme pri spoločnej večeri rozoberali dnešné zážitky. Počas večere sa na nás prejavila únava, a zrazu dostala naša pekná slovenčina poriadne zabrať. Najviac sa v tomto smere prejavila Melany, kedy ju jazyk vôbec neposlúchal. A tak prišiel trest a domáca úloha, naučiť sa neposlušné slovíčka, medzi ktoré patrilo aj slovo FRIVILLING, čiže dobrovoľník, ale samozrejme, v reči domácich. Aj napriek malým komunikačným problémom sme usúdili, že stretnutie s mladými dobrovoľníkmi zanechalo u nás pekné dojmy.  
Ďalší deň sme mali dopoludnia naplánovanú návštevu najväčšieho UNICEF skladu. Sprevádzal nás starší pán Róbert z Belfastu, ktorý pre UNICEF pracuje už vyše 10 rokov. Na úvod sme absolvovali krátku prezentáciu, ktorá nám poskytla veľa informácií k fungovaniu UNICEF vo svete. Pozitívnou stránkou je každoročne sa zvyšujúci balík financií, ktoré UNICEF môže rozdeliť do postihnutých oblastí. Najviac financií ide do nákupu očkovacích vakcín. Ale aj napriek vymoženostiam, ktoré súčasná doba ponúka, sa nedokážu odstrániť nedostatky, ktoré bránia pri ich transfere (podmienkou je udržať vakcínu pri teplote do 6°C). Myslím, že stále veľkým negatívom ostáva počet úmrtí, napr. na maláriu umrie v Afrike každých 30 sekúnd jedno dieťa. Ostatné čísla nie sú o nič lepšie. Po ukončení prezentácie nasledovala prehliadka skladu, ktorý má veľkosť 3 futbalových ihrísk. V tomto sklade pracuje 33 ľudí, ktorí využívajú moderný systém vyhľadávania tovaru, keďže sa tam nachádza viac než 900 položiek. 
Navštívili sme aj malú prezenčnú miestnosť, kde sme videli základné druhy pomoci v kocke, ako zdravotníctvo, vzdelávanie, voľný čas a pod. Keďže UNICEF je medzinárodná organizácia na pomoc deťom, tak naše otázky smerovali aj na možnosť výskytu detskej práce. Pán Róbert sa vyjadril trochu diplomaticky. UNICEF má veľa výrobcov, s ktorými má podpísané dohody o tomto zákaze, ale kontroly ich dodržiavania sú dosť komplikované. O tom, že výrobky pre UNICEF sú vyrábané na celom svete, sme sa presvedčili pri našej exkurzii na sklade, ale! Našli sme aj výrobky bez označenia krajiny ich pôvodu. A tak nám nedalo neopýtať sa aj na to. Hlavným dôvodom je politika. Výrobcovia sídlia aj v krajinách s napätou situáciou a aj samotná kúpa výrobku z inej krajiny by mohla ešte viac vyhrotiť situáciu. Preto UNICEF neuvádza na niektorých výrobkoch krajinu ich pôvodu. Museli sme akceptovať takéto „diplomatické“ odpovede. Hlavne to označovanie pôvodu tovaru je pre nás dosť komplikované. Ak sa do toho pridajú úrady, tak ta byrokracia nepozná konca kraja. A ako čerešnička na tom všetkom je naše malé Slovensko ja jeho kúpna sila. Na Slovensku sa v porovnaní s Dánskom predá omnoho menej tovaru, čo jednak súvisí aj s menším výberom a aj so samotným transportom. Niektoré druhy tovaru sú pre Slovensko nedostupné. Exkurziu nám spríjemnili aj zamestnanci kratučkou vtipnou scénkou, ktorá dokonale ukázala pravú tvár UNICEF – bez ohľadu na farbu pleti, národnosť... Na záver sme sa nezabudli rozlúčiť a poďakovať za príjemnú návštevu.
K Egyptu neodmysliteľne patria pyramídy, k Las Vegas množstvo kasín. Čo je tak špecifické pre Kodaň? Ja som to zistil až priamo na mieste. Je to malá morská vila, kam smerovali naše kroky po návšteve skladu. Pri pokuse nájsť to miesto sme zistili, že ani miestni presne nevedia, kde sa malá morská vila nachádza. Nakoniec sa nám ju ale podarilo nájsť. Spiatočnú cestu k hotelu nám spríjemnili historické pamiatky ako pevnosť Kastellet, prípadne nádherné mestské záhrady, ktoré slúžia na oddych, relax ale aj na zábavu, hlavne pre tých najmenších. Aj v týchto oblastiach Bratislava zaostáva za Kodaňou. Vyrovnáme sa jej asi iba rušným centrom, množstvom obchodov a reštaurácií. My sme si jednu takúto znovu našli a pri výbornej večeri sme rozoberali dnešné zážitky. 
Na posledný deň sme si nechali ešte jednu veľmi dôležitú úlohu – návštevu UNICEF predajne. Nestretli sme tam žiadneho dobrovoľníka, ale milo nás obslúžila teta unicefka. Predajňa je omnoho väčšia než tá naša v Ba, aj výber tovaru je väčší. Okrem vecného nákupu sme si zobrali aj zopár nápadov pre nás.
A čo na záver? Iný kraj, iný mrav, hovorí sa na Slovensku. 
Návšteva Kodane nám ukázala iný pohľad na fungovanie UNICEF. V Dánsku má UNICEF podporu vlády, médií ako aj podnikateľov. K tomu treba pridať najväčší sklad na svete, ktorý ešte viac zvyšuje predajnosť výrobkov.  Sú to základné ukazovatele, ktoré spolu s aktívnymi dobrovoľníkmi vedu k úspechu. Na Slovensku je situácia trochu iná. Získať si podporu médií, či podnikateľov je v niektorých prípadoch priam až nemožné. Predaj výrobkov je v porovnaní s Dánskom omnoho nižšie. Veľmi nato vplývajú aj dovozné podmienky, krajina pôvodu výrobkov. Aj napriek tomu sa ale dokážeme presadiť, či už Modrý gombík alebo Vianočné pohľadnice. Dokázali sme zapojiť a motivovať aj slovenské školy.
Aktivity sú odlišné, myšlienka je tá istá, už vyše 60 rokov sa snažíme spoločne pomôcť deťom. 
